HANDEL

»Die Neuausrichtung greift”

Das Fachhandelsunternehmen Kaut-Bullinger hat seinen diesjahrigen Kundentag Mitte
September in der Firmenzentrale in Taufkirchen intensiv genutzt, um sich den Kunden als
leistungsfahiger Partner zu présentieren. Die Resonanz bestétigte das Leistungsangebot.

Unter dem Motto ,,Partnerschaft aus Tradi-
tion“konnten sich die mehrals 600 Busi-
ness-Kundenbei traumhaften Spatsommer-
wetter bei den mehr als 8o Ausstellern
sowohl tiberneue Produkte im Geschéfts-
bereich Biirobedarf sowie iiber innovative
Losungen des Biiro-Systemhauses informie-
ren. ,Ein Rekordzuspruch, auch in puncto
Qualitat derBesucher, zeigte sich Holding-
Geschaftsfithrer Robert Brech mehr als
zufrieden. ,,Diese Veranstaltung ist eine der
grofiten Hausmessen in Deutschland. Ziel
von uns istes, den Dialog zwischen Herstel-
lern und Kunden zu férdern, um gemeinsam
mitihnen weiter erfolgreich zu wachsen. Der
Kaut-Bullinger-Kundentagist die ideale Gele-
genheit, unsere Leistungsstirke zu zeigen.
Wirsind in unserer Branche wohleines der
wenigen Unternehmen in Deutschland, die
umfassend vom Radiergummi angefangen
bis hin zur kompletten Biiroausstattung mit
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intelligenten Raum- und Lichtkon-
zepten liefern kénnen“, so Bernhard
Greinsberger, Geschaftsfiihrer Kaut-
Bullinger Biirobedarf.
Beiverschiedenen Losungsde-
monstrationen wie beispielsweise
derArbeitsplatz ,Workplace 4.0 as
a Full Service®, ,Biromébelundin-
novative Raumkonzepte“ oder dem
»3D-Druck HP Jet Fusion® zeigte das
Biiro-Systemhaus, welche Moglich-
keitenim Unternehmenvorhanden
sind. Ein weiteres Highlight fiir Ein-
kaufer war der Vortrag zum Thema
»Nachhaltigkeitals Unternehmensprinzip*,
Dabei legte Nachhaltigkeitsmanagerin Cor-
nelia Schambeck den Fokus auf den Natio-
nalen Aktionsplan, Corporate Social Respon-
sibility (CSR) und Global Compact der Uni-
ted Nations. Insgesamt zeigte man sich bei
Kaut-Bullinger mehrals zufrieden mit der ge-
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Einstimmung auf mehr (von links): Bernhard Greins-
berger, Robert Brech und Cordula Adamek bei der
Eréffnung des Kundentages

lungenen Veranstaltung, bei dersich die zahl-
reichen Gaste am Vortag der Erdffnung des
Oktoberfests schon kulinarisch auf Miin-
chens groBes Volksfest einstimmen konn-
ten. Neben einem ,,Ochs am SpieR“ sorgte
unteranderemauch eine groRe Tombola mit
liber 100 interessanten Preisen fiir zufriede-
ne Gdste.

Losungen fiir den
Arbeitsplatz 4.0

Auf dem Kundentag prasentierte der Biiro-
Komplettanbieter unteranderem auch den
»Bliroarbeitsplatz der Zukunft“ als kundeno-
rientierte Komplettlosung. ,,Digitalisierung,
Industrie 4.0 und Cloud-Services verdndern
Lebens- und Arbeitswelten. Jahrzehntelange
Arbeitsweisen lassen sich durch die rasan-
te Umgestaltung der Anforderungen nicht
mehr lange aufrechterhalten®, so Cordula
Adamek, Geschéftsfiihrerin Kaut-Bullinger
Biiro-Systemhaus, zur Intention fiir das neue
Konzept. Die Losung heift,,Workplace 4.0 as
a Full Service*. Das Angebot in Zusammen-
arbeit mit zahlreichen Herstellern umfasst
die komplette Ausstattung eines Biiro-
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Bediirfnissen, transparente Plan-
barkeit der Kosten und umfassen-
de inkludierte Serviceleistungen.
Dieter Pfab, Umweltschutzbeauf-
tragter des Landesverbandes der
Steuer- und Wirtschaftspriiferin
Bayern zu ,,Workplace 4.0 as a Full
Service“: ,Der Digitale Wandel ist

Komplettlésungen im Angebot: Kompetenz auch im
Bereich Large Format Printing

Arbeitsplatzes — angefangen von innovati-
ven Mobeln, auf die jeweilige Tatigkeit abge-
stimmte IT-Ausstattung mit Multifunktions-
systemen mit automatisierter Beschaffung
derVerbrauchsmaterialien sowie Zugang
zum neuen Kaut-Bullinger-Webshop fir
Biirobedarf. ,Alles aus einer Hand mit zer-
tifiziertem Service zu einem monatlich fixen
Leasing-/Miet-Angebot*“, betont Adamek.
Das heiftkeine Vorfinanzierung des Arbeits-
platzes, Anpassung ganz nach individuellen

unaufhaltsam und wir sollten alle zusam-
men nicht den Fehler machen, an Technik
und Prozessen festzuhalten, die iiberholt
sind. ,Workplace 4.0 as a Full Service* hat
gezeigt, dass es spannende Losungsansit-
ze gibt, die Sinn machen und Mehrwert brin-
gen.“Mitdem ,Workplace 4.0 as a Full Ser-
vice” (WP4.0ssFS) sollen Unternehmen ab
Januar2018 dierichtige Losung auf dem Weg
in die Digitalisierung finden kénnen.
www.kautbullinger.de

Kaut-Bullinger setzt den 2016 gestar-
teten Restrukturierungskurs mit der
Schlieung von drei Filialen weiter
fort. ,,Das Traditionsunternehmen
Kaut-Bullinger baut auch kiinftig auf
den Einzelhandel. Dennoch werden die
umsatz-und ertragsschwachen Filialen
in Ntirberg, Miihldorfund Deggendorf
geschlossen®, wie Holding-Geschéfts-
fuhrer RobertBrech aufdem Kundentag
inTaufkirchen bestatigte: ,,Die Schlie-
Bung dieser Standorte starkt das Ein-

Die Restrukturierung im Einzelhandel

Neue Sortimente und zahlreiche Aktio-
nen: das Kaut-Bullinger-Ladengeschdift
in der Miinchner Rosenstral3e nach der
Wiedererdffnung im September
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zelhandelsgeschéftvon Kaut-Bullinger.

Wo wir auf dereinen Seite schneiden, werden wir auf der anderen Seite starken. Wir
fokussieren unsere Kréfte auf die verbleibenden Standorte, um dort mitvermehr-
ten Aktionen unsere Kunden gezielter anzusprechen und zu begeistern.“ Die Filia-
le Niirnberg soll bereitsEnde November geschlossen werden, die Termine fiir Miihl-
dorfund Deggendorf stehen noch nicht fest, die SchlieBungen sollen aberzeitnah
in 2018 erfolgen. Weiter gestdrkt werden soll das Stammhaus in der Miinchener
RosenstraRe, wo im September die Neuerdffnung nach umfangreichen Umbaumaf-
nahmenim Erdgeschoss erfolgte. Entscheidend fiir das Traditionsunternehmen sei,
das Geschaftsmodell fir die Zukunft nachhaltig zu konsolidieren, wie Robert Brech
in Taufkirchen betonte. In den Geschéftsbereichen Biirobedarf und Biiro-System-
haus wurden bereits Erfolge in der Akquise mit neuen Key-Accounts sowie Portfolio-
erweiterung, wie beispielsweise derneuen ,,HP 3D-Multi-Jet-Fusion“-Produktlinie,
erzielt. Hierist Kaut-Bullinger einer von vier HP-Vertriebspartnern in Deutschland.
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